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MOTOS = OPORTUNIDAD (4] 1/M]

SEGUROS

La Moto jun sector en expansion!
e + créditosy - inflacion
e Resuelve problemas de movilidad. Problemas trasnporte publico.
e Valor de una moto: conveniente vs gs en movilidad y sueldos.

Con mayor oferta de unidades
e Implica mas competencia y mejores precios

Nuevas marcas/modelos
e Crecimiento en media y alta gama (Incursién de nuevas motos chinas)

Un crecimiento sostenido del mercado de Motovehiculos — 2024/2025

Dic 2024 = 490.000 motos Okm + 550.000 motos transferidas
Dic 2025 = 650.000 Motos Okm (+34% de crecimiento interanual)
El 2026 Arrancd con todo — con un crecimiento interanual del 55%

iMas de 1 millon de potenciales clientes en todo el pais!




MOTOS = OPORTUNIDAD (4] 1/M]

SEGUROS

Mercado de Alta informalidad = Alta oportunidad
e Se estima que 4 de cada 10 motos circulan sin seguro vigente.

Los costos de los seguros son accesibles y escalables
e Buena relacion de Cuotas bajas / Volumenes de asegurados

ATM pioneray especialista en seguros de Motos
e Conocemos este mercado, trabajamos con todos los segmentos

PSSRy |
A . 3

Relacion del PAS como ventaja competitiva
e Confianza, cercania, asesoramiento y acompafiamiento ante un
sinestro.




. DONDE ESTAN LOS CLIENTES? [4]1/m]

SEGUROS

e Transaccion entre particulares

e Concesionarios de motos nuevas o usadas

IMPORTANTE
El mercado entre particulares (Motos usadas)
es similar en volumen al mercado que se vende en agencias (Motos nuevas).

Zona Provincia 2025 Part. 2025 (%)
PAMPEANA BUENOS AIRES 132687 31.73%
PAMPEANA SANTA FE 42402 10.14%
PAMPEANA CORDOBA 39836 9.52%
NEA CHACO 22199 5.31%
NOA TUCUMAN 19075 4.56%
NOA SALTA 15794 3.78%
CUYO MENDOZA 14768 3.53%
NEA CORRIENTES 14366 3.43%
RUNA RUNA 14071 3.36%

PAMPEANA CAPITAL FEDERAL 12973 3.10%
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SEGUROS

Estrategias Comerciales entre PARTICULARES

Darse a conocer en medios electronicos, redes sociales
e Facebook, Instagram, Tik Tok, YouTube, Marketplace, etc

Acercarse a locales afines a la moto
e Talleres, casas de repuestos y accesorios, etc

Trabajar comunicando promociones y coberturas a mi base de clientes
e Venta cruzada a mis contactos — En particular en motos de media y alta gama

Contactar con empresas con uso intensivo de motos
e Empresas de Delivery, cadeterias, comercios zonales, etc

Utilizar herramientas que facilitan la emision.
e ATM digital en mis puntos de venta, mi web, whatsapp, locales afines a la
moto, emailing a base de clientes, etc.
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Estrategias Comerciales en CONCESIONARIAS

1. Como evaluar el perfil de un concesionario

Competencia

Por volumen Extension de otra Cia Marcas que No vende
de ventas Geogréfica ) comercializa seguros
9 De Seguros 9
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— — Local unico — varias — Monomarca — ,
de pocos S oo negocio
- companias?
& Integrantes J & J & J & J & J
@ R\ @ R\ @ R\ @ R\ @ R\
Cuenta con sInteresado Gestionar la
— un equipo de — Sucursales —  en otra —  Multimarca — Qperatoria
Ventas alternativa? apropiada
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Estrategias Comerciales en CONCESIONARIAS

2. ¢Cudles son las alternativas de emision?

Emite el : Hay personal Envian al cliente
Concesionario EMIE El 2 In Situ al PAS
4 ) @ A a R ( ) f )
Capacitacion Envio No Emite el
— del sistema rodamiento : — En cercania — concesionario
bert £ MEGELS QR y/o Portal
|y coberturas | — o factura | amerita tener § ) |~ )
para la una persona
( ) emision. en el local ( h ( )
Soporte del \ y, Atencion _
— PAS post ) . L ) | personal en — Emite el PAS
contratacion la oficina del
\ / || Emite desde ( PAS > ’
sus oficinas El L ) p
L ) — colaborador Envia al
hace todo | cliente ala
- oficina del
PAS
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COMO DESARROLLO EL MERCADO DE OKM
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3. ¢Cudles son las alternativas de comision?

Estrategias Comerciales en CONCESIONARIAS

Porcentaje

de la cartera

4 )

El
concesionario
cobra mes a
mes un
porcentaje de
la poliza
mientras este
vigente

\ J

4 )

El
concesionario
cobra por
Unica vez un
incentivo

. J

4 )
Se puede

negociar un
incentivo
extra en la
renovacion de
la poliza
L v,

Mix One Shot

+ porcentaje de
cartera

El
concesionario
cobra un
incentivo por
Unicavezy
ademas un
porcentaje de
la cartera

Opcioén:

Incentivos

a ventas

Segun el
acuerdo
comisional se
podria sumar
incentivos a
los
vendedores




PAS: CAPTACION DE CONCESIONARIAS

RELEVAR
EL PERFIL DEL
CONCESIONARIO

- Volumen de ventas

- Zonas de influencia
- Competidores

- Barreras de entrada
- Oportunidades

- Herramientas que me
diferencian

- Definir cuales la
oportunidad de negocio

BUSCAR EL
ASESORAMIENTO
ADECUADO

ATM te ofrece analisis
caso por caso, buscando
la mejor estrategia para
gue puedas captar estos
nuevos negocios.

Conocemos el mercado,
ihay un equipo para
ayudarte!

DEFINIR
LA MEJOR
PROPUESTA

- Pago de las comisiones

- Atencién acorde a sus
necesidades/perfil.

- Brindar asistencia
diferencial y de cercania.

- Potenciar la produccién
con venta cruzada, etc.

- Analisis del negocio a
largo plazo

. o o Lo atiende otra -
Negocio Familiar Local unico Cia. de Seguros Bajo volumen Monomarca
Empresa Tiene sucursales L0 EUEMEE G Alto volumen Multimarca
Cia. de Seguros
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SEGUROS PRODUCTOS
PARA MOTOS




COBERTURAS / a1 /M)
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Robo Robo Robo
Cobertura RE Clasico Premium ATM BLACK
Codigo interno AD AT B2/B3 s [=
Responsabilidad Civil S | Sl sl PREMIUM BLACK
Robo yio hurto Total Con franguicia 3% Sin franquicia Sim franquicia s
Incendio Total Con franquicia 3% sl i ”., Propuesta exclusiva
Incendio Parcial Sl sl par.a rnotos de alta‘ gama
Grant S S s 8150000 * Prioridad de atencion
ranizo asta 000~ asta 000~ asta - « v
10% de la suma Asegurada : itegr?glé:‘]ogxg |Kuhgiva
Robo + Dafio Parcial Hasta 10% Hasta 108
por Robo Total aparecido!™ HLSEELEE suma asegurada
Destru cciélj Total gl sl
por Accidente Todos los planes incluyen:
* Autogestion online.
Beneficios Adicionales * Extension automatica de cobertura
Urgencla Mecinica e o o o a paises limitrofes.
R - o
yremeue » Responsabilidad Civil.
Extension de cobertura .
Mercosur y paises limitrofes & 2l - Sl * Seguro de vida para el tomador.
Seguro deida pors s s : s
ATM Beneficios BENEFICIOS
Clausula de Ajuste ™ 15% 0% oo S Repesicn El asegurado cuenta con un programa de
mesas)
. _ beneficios para ahorrar en servicios y acceso-
Reposicion de moto OKM = 2 5 S 3 : : ;
(G meses] (1zmesss) rios, y asi disfrutar ain mas la experiencia de
Bonificacion de saldo .
de péliza por pérdida total UBEEY 100 usar su auto o moto.
Gastos de Farmacia ™ Hasta $10.000.- Hasta $20.000.- Hasta $50.000.-

Honorarios de Gestoria ™ Hasta $50.000.- Hasta §100.000.-



PAUTAS DE SUSCRIPCION [a/1/m)

SEGUROS

Por antigliedad y sumas

RC Robo clasico Robo dasico Robo Premium  Robo ATM BLACK
St AO/A1 B3 B2 c c
Surna Asegurada Minima 500,000 1.000.000 1.500.000 Ver lista
Surna Asegurada Maxima § 80 Millones (ver Rastreador)
Rastreador A partir de 50 Millones

Hasta 250cc hasta 12 anos

Antigiedad Sin limite Mayor a 250cc hasta 17 afios

Inspecciones’ Mo requiers Se requieren fotos, a excepcitn de las unidades OKM.

Suscripcion Automatica

* Motos y scooters patentados con sumas aseguradas de hasta $50.000.000.- de uso particulary
comercial.

* Robo para unidades con suma asegurada mayor a $50.000.000: el vehiculo debera contar con
sistema de rastreo satelital. En estos casos, debera ingresar su solicitud via TICKET, adjuntando
contrato y/o Certificado de Servicio.

* En caso de solicitar una emision que no responde a estos requisitos, puede solicitarse la evaluacion
via TICKET: Emision/Solicitud de excepcion fuera de pauta moto.

» Alta gama: aquellas motos que se consideran de alta gama, el cotizador automaticamente asignara
Moto Black Particular.



ROBO CLASICO 4] T/m]

Ml.lltipﬁliza: Mntﬂ""“id SEGUROS

- 250cc hasta 12 anos + 251cc hasta 17 anos

CON ASISTENCIA MECANICA Y REMOLQUE
SIN ASISTENCIA MECANICA Y REMOLQUE

Responsabilidad Civil hasta $208.000.000.
Robo y/o Hurto e Incendio Total con franquicia del 3% del valor de la
unidad.

Beneficios Adicionales:

» Servicio de urgencia mecanica o remolque, las 24 horas, opcional.

» Extension automatica de cobertura a paises de Mercosur y paises limitrofes.

» Seguro de Vida para el Tomador: En su primera podliza de seguros en ATM.

* Beneficios ATM: Descuentos en productos y servicios para la moto.

» Granizo: hasta el 10% de la suma asegurada con un tope de $40.000.

» Gastos de Farmacia por reintegro al titular del seguro en caso de lesiones por
accidente ocurrido con su unidad contra otra unidad con un tope de $10.000.




ROBO PREMIUM /
Multipoliza: Moto+Vid ggg

- 250cc hasta 12 anos + 251cc hasta 17 anos

Responsabilidad Civil hasta $208.000.000.

Robo y/o Hurto Total sin franquicia e Incendio Total y Parcial.
Destruccién Total por Accidente.

Robo + Dafo parcial por Robo Total aparecido

Adicionales Premium

Beneficios Adicionales:

« Servicio de urgencia mecanica o remolque, las 24 horas.

» Extensidén automatica de cobertura a paises de Mercosur y paises limitrofes.
» Seguro de Vida para el Tomador: En su primera péliza de seguros en ATM.
» Descuentos en productos y servicios para la moto.

Beneficios ATM PREMIUM:

* Reposicion de moto robada Okm: valido para motos aseguradas desde 0 km con
certificado de No rodamiento, los primeros 6 meses, Unicamente en caso de Robo/Hurto
Total de la unidad.

* Robo y/o hurto sin franquicia.

» Gastos de gestoria en caso de robo, hurto y destruccion total hasta $50.000.- en caso que
requiera la baja de la unidad.

» Gastos de Farmacia por reintegro al titular del seguro en caso de lesiones por accidente
ocurrido con su unidad contra otra unidad con un tope de $20.000.

« Granizo: hasta el 10% de la suma asegurada con un tope de $60.000. « Ajuste automatico
de suma asegurada.

* Bonificacion de saldo de pdliza del 100%, por pérdida total en caso de robo/hurto o
accidente.




ROBO PREMIUM BLACK / ﬂﬂm

Multipéliza: Moto+Vida SEGUROS

MOTOS ALTA GAMA VER LISTA

Responsabilidad Civil hasta $208.000.000.

Robo y/o Hurto Total sin franquicia e Incendio Total y Parcial.
Destruccién Total por Accidente.

Robo + Dafno parcial por Robo Total aparecido + Adicionales BLACK.

Beneficios Adicionales

« Servicio de urgencia mecanica o remolque, las 24 horas.

» Extensién automatica de cobertura a paises de Mercosur y paises limitrofes.
» Seguro de Vida para el Tomador: En su primera péliza de seguros en ATM.
» Descuentos en productos y servicios para la moto.

Beneficios ATM BLACK:

* Reposicion de moto robada Okm: valido para motos aseguradas desde 0 km con certificado
de No rodamiento, los primeros 12 meses, Unicamente en caso de Robo/Hurto Total de la
unidad.

* Robo y/o hurto sin franquicia.

» Gastos de gestoria en caso de robo, hurto y destruccion total hasta $100.000.- en caso que
requiera la baja de la unidad.

» Gastos de Farmacia en caso de accidente: por reintegro al titular del seguro en caso de
lesiones por cualquier accidente ocurrido con su unidad con un tope de $50.000.

* Granizo: hasta el 10% de la suma asegurada con un tope de $150.000.

* Bonificacion de saldo de pdéliza del 100%, por pérdida total en caso de robo/hurto o
accidente.

» Atencion exclusiva a clientes BLACK las 24hs los 365 dias del afio.

» Gestidn Rapida: Asistencia prioritaria ante solicitud de documentos, auxilio, remolque, y
recepcion de denuncias.




ROBO PREMIUM BLACK [4]Tm]
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» Alta gama: aquellas motos que se consideran de alta gama, el cotizador automaticamente asignara
Moto Black Particular.

Compartimos un listado de referencia que se actualiza periodicamente en el sistema:

MARCA CILINDRADA MARCA CILINDRADA,
APRILLIA Todas KTM Todas
BENELLI =300 KYMCO =250
BETA ZONTES >300 MV ALGUSTA Todas
EMW Todas PLAGGIO =300
BUELL Todas ROYAL ENFHELD Todas
CF Moto =300 SUZUKI =300
DUCATI Todas TRIUMPH Todas
HARLEY DAVIDSON Todas VESPA =300
HOMDA =400 VOGE =300
HUSQVARNA MOTO GUZZI Todas YAMAHA =300
JAWA =350

KAWASAKI Todas



ROBO PREMIUM BLACK (a]T/m]
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¢Como saber en la cotizacién que una moto puede incluir el beneficio de

MOTO PREMIUM BLACK?
En Tipo/Uso debe figurar: MOTO BLACK PARTICULAR . El sistema lo identifica en forma automatica por el

modelo de moto

fotente

"
~ X
9 .
203 ] o Y ARRAMA ° " AL X .
Surma Aseguroda Thex Us Clousuio de Aunts
LA ACK PAS v » ) l Wra v

¢Qué cobertura tengo que seleccionar para que efectivamente
se incluya el beneficio de MOTO PREMIUM BLACK?
Seleccionar plan: ROBO PREMIUM MOTOS.

} ROBO PREMIUM MOLE;S, ROBO TOTAL CLASICO MOTOS ROBO TDT?;;;;TJEEMOTOS SN
54.416,90 4355996 4118138
an 1 Cuota da an 1 Cuoata da an 1 Cuota da
54416,90 4355996 4181,38

Datalle Imprimir Datalla Imprirnir Datalle Imprimir



ROBO PREMIUM BLACK 4] T/m)
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¢Doénde figura en la péliza que mi cobertura es PREMIUM e incluye el
beneficio de Moto Black?
En Moto Black Particular y en Cobertura C ROBO PREMIUM MOTOS.

FRENTE DE POLIZA
DESCRIPCIGN DEL VEHICULO ASEGURADO:
TIPO: MOTOWNETAS Y CICLOMOTORES MARCA/MODELO: VOGE 650 DS
Afio: 2026 PATENTE: A/D
¥ atilal- B A SR N Ta o M T LY A TVE CHASIS: BCXG650DSSNX01099
MOTO BLACK PARTICULAR (6-7-1) USC DEL VEHICULO: PARTICULAR

SUMA ASEGURADA: 12191000,00

COBERTURA: C ROBO PREMIUM MOTOS -

T e r L S S T rar L qoITreYYy v/o transporte comercial

CLAUSULA DE AJUSTE AUTOMATICO : 30 %

RESPONSABILIDAD CIVIL HAST A . ...ttt et et e e ettt e e et ee i eaie e ] 208.000.000,00
DARO TOTAL POR ACCIDENTE. &t et e et v an e et me e e e et et e et et e a e e e mm e e aneane s 3 12.181.000,00
INCENDIO TOTAL O PRRCI AL . L. ittt e it et et e e ee i e ie e aea e e iea e eeaaeeaean S 12.191.000,00

ROBO Y/O HURTO TOTAL. . o ot ot c a ot m it et et e e s e s e e e e e e e e e e e e e e e ee e ee e s S 12.191.000,00

;Donde se detalla en esta poliza que la reposicion es de 12 meses?

CONTINUACION FRENTE DE POLIZA

Granizo 10 % de la suma asegura, con un tope de 5 150.000-
Honorarios de Gestoria para la baja de la unidad en caso de siniestro con un limite de 550.000-

Bepeficio O km en caso de Robo/Hurto Total de 1o undidad: para unidades asequradas desde 0 dm con certificado de no rodamiento

se efectuarid la reposicién de una unidad 0 km durante los primeros 12 meses desde el inicio de vigencia. La reposicidn esta

ujelda a dIsponlipllidad de e NN S P T=3 el 1a RepPpUbliCa ATrdeltllld. TN el POSIDIe Ia TeposSicloll 5 LNdelillisald 1 valOD de Ullda

unidad de similares caracteristicas.




ASISTENCIA Y REMOLQUE 4] T/my
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Prestacion Coberturas con asitencia
Alcance de remolgue Hasta 200 kms lineales libres y 400 kms totales.
del vehiculo por accidente Hasta 1 servicio por mes.
de transito y averia™ Hasta 6 servicios por afio.
Mecéanica Ligera sl
Cambio de Neumatico llimitado
Medios de contacto Solicitar al 0800 345 1240
AUXILIO Mensaje de texto al 70703 con la leyenda
¥ REMOLQUE “S0S (espacio) Patente”
WebApp:

https://tuasistencia.redsos.com.ar/home/login

Desde paises limitrofes +54 0351 485 8321
por cobro revertido desde el exterior



MUCHAS
GRACIAS

4)7/mj

SEGUROS

Asegura
tu mundo.




