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La Moto, ¡es un sector en expansión!

● Con más acceso al crédito y menor inflación 

● Resuelve problemas de movilidad, de medios de transporte 

caros o ineficientes

● Contexto con mejor relación sueldo vs valor de una moto

Con mayor oferta de unidades a la venta

● Implica mas competencia y mejores precios 

Nuevas marcas/modelos

● Crecimiento en media y alta gama (Incursión de nuevas motos 

chinas)

Un crecimiento sostenido del mercado de Motovehículos –

2024/2025

● Año 2024 = 490.000 motos 0km + 500.000 motos transferidas 

● Año 2025 = 50% de crecimiento interanual (1er semestre)

¡Más de 1 millón de potenciales clientes en todo el país!

MOTOS = OPORTUNIDAD



Mercado de Alta informalidad = Alta oportunidad

● Se estima que 4 de cada 10 motos circulan sin seguro vigente.

Los costos de los seguros son accesibles y escalables

● Buena relación de Cuotas bajas / Volúmenes de asegurados

ATM pionera y especialista en seguros de Motos 

● Conocemos este mercado, trabajamos con todos los segmentos

Relación del PAS como ventaja competitiva

● Confianza, cercanía, asesoramiento y acompañamiento ante un 

sinestro.

MOTOS = OPORTUNIDAD



● Transacción entre particulares

● Concesionarios de motos nuevas o usadas

Zona Provincia 1-2025 ~ 8-2025 Part. 2025 (%)

PAMPEANA BUENOS AIRES 132687 31.73%

PAMPEANA SANTA FE 42402 10.14%

PAMPEANA CORDOBA 39836 9.52%

NEA CHACO 22199 5.31%

NOA TUCUMAN 19075 4.56%

NOA SALTA 15794 3.78%

CUYO MENDOZA 14768 3.53%

NEA CORRIENTES 14366 3.43%

RUNA RUNA 14071 3.36%

PAMPEANA CAPITAL FEDERAL 12973 3.10%

¿DÓNDE ESTÁN LOS CLIENTES?

IMPORTANTE
El mercado entre particulares (Motos usadas) es similar en volumen

al mercado que se vende en agencias (Motos nuevas).



Estrategias Comerciales entre PARTICULARES

Darse a conocer en medios electrónicos, redes sociales 

● Facebook, Instagram, Tik Tok, YouTube, Marketplace, etc

Acercarse a locales afines a la moto

● Talleres, casas de repuestos y accesorios, etc

Trabajar comunicando promociones y coberturas a mi base de clientes

● Venta cruzada a mis contactos – En particular en motos de media y alta gama

Contactar con empresas con uso intensivo de motos

● Empresas de Delivery, cadeterías, comercios zonales, etc

Utilizar herramientas que facilitan la emisión.

● ATM digital en mis puntos de venta, mi web, whatsapp, locales afines a la 

moto, emailing a base de clientes, etc.

CÓMO DESARROLLO EL MERCADO DE USADAS



Por volumen
de ventas

Negocio 
Familiar

de pocos
integrantes

Cuenta con 
un equipo de 

Ventas

Extensión 
Geográfica

Local único

Sucursales

Competencia
de otra Cia.
De  Seguros

¿Una o 
varias 

compañías?

¿Interesado 
en otra 

alternativa?

Marcas que 
comercializa

Monomarca

Multimarca

No vende
seguros

Mostrar el 
negocio

Gestionar la 
operatoria 
apropiada

1. Cómo evaluar el perfil de un concesionario

CÓMO DESARROLLO EL MERCADO DE 0KM

Estrategias Comerciales en CONCESIONARIAS



Emite el 
Concesionario

Capacitación 
del sistema 
y coberturas

Soporte del 
PAS post 

contratación

Emite el PAS 

Envío No 
rodamiento 

o factura 
para la 

emisión.

Emite desde 
sus oficinas

Hay personal 
In Situ

El negocio 
amerita tener 
una persona 
en el local

El 
colaborador 
hace todo

Envían al cliente 
al PAS

En cercanía

Atención 
personal en 
la oficina del 

PAS

Mix 

Emite el 
concesionario
QR y/o Portal

Emite el PAS

Envía al 
cliente a la 
oficina del 

PAS

2.   ¿Cuáles son las alternativas de emisión?

CÓMO DESARROLLO EL MERCADO DE 0KM

Estrategias Comerciales en CONCESIONARIAS



Porcentaje 
de la cartera

El 
concesionario 
cobra mes a 

mes un 
porcentaje de 

la póliza 
mientras este 

vigente

One Shot

El 
concesionario 

cobra por 
única vez un 

incentivo

Se puede 
negociar un 

incentivo  
extra en la 

renovación de 
la póliza

Mix One Shot  
+ porcentaje de 

cartera

El 
concesionario 

cobra un 
incentivo por 
única vez y 
además un 

porcentaje de 
la cartera

Opción: 
Incentivos
a ventas

Según el 
acuerdo 

comisional se 
podría sumar 
incentivos a 

los 
vendedores 

3.   ¿Cuáles son las alternativas de comisión?

CÓMO DESARROLLO EL MERCADO DE 0KM

Estrategias Comerciales en CONCESIONARIAS



RELEVAR
EL PERFIL DEL 

CONCESIONARIO

- Volumen de ventas

- Zonas de influencia

- Competidores

- Barreras de entrada

- Oportunidades

- Herramientas que me   
diferencian

- Definir cual es la  
oportunidad de negocio

DEFINIR 
LA MEJOR 

PROPUESTA

- Pago de las comisiones

- Atención acorde a sus 
necesidades/perfil.

- Brindar asistencia 
diferencial y de cercanía.

- Potenciar la producción 
con venta cruzada, etc.

- Análisis del negocio a 
largo plazo 

BUSCAR EL  
ASESORAMIENTO 

ADECUADO

ATM te ofrece análisis 
caso por caso, buscando 
la mejor estrategia para 
que puedas captar estos 

nuevos negocios. 

Conocemos el mercado, 
¡hay un equipo para 

ayudarte!

PAS: CAPTACIÓN DE CONCESIONARIAS 

Negocio Familiar Local único
Lo atiende otra 
Cía. de Seguros

Bajo volumen Monomarca

Empresa Tiene sucursales
Lo atiende otra 
Cía. de Seguros

Alto volumen MultimarcaE
je

m
p

lo
s



PRODUCTOS 

PARA MOTOS



COBERTURAS



PAUTAS DE SUSCRIPCIÓN

30 años



CON ASISTENCIA MECÁNICA Y REMOLQUE 

SIN ASISTENCIA MECÁNICA Y REMOLQUE 

Responsabilidad Civil hasta $160.000.000.-

Robo y/o Hurto con franquicia del 3% del valor de la unidad. Incendio Total.

• Servicio de urgencia mecánica o remolque, las 24 horas, opcional. 

• Extensión automática de cobertura a países de Mercosur y países limítrofes. 

• Seguro de Vida para el Tomador: En su primera póliza de seguros en ATM. 

• Beneficios ATM: Descuentos en productos y servicios para la moto. 

• Granizo: hasta el 10% de la suma asegurada con un tope de $40.000. 

• Ajuste automático de suma asegurada hasta 15%. 

• Gastos de Farmacia por reintegro al titular del seguro en caso de lesiones por 

accidente ocurrido con su unidad contra otra unidad con un tope de $10.000

- 250cc hasta 12 años   + 251cc hasta 17 años

ROBO CLÁSICO



Responsabilidad Civil hasta $160.000.000. Robo y/o Hurto Total e Incendio 

Total y Parcial. Destrucción Total por Accidente. 

Robo + Daño parcial por Robo Total aparecido. 

• Servicio de urgencia mecánica o remolque, las 24 horas.

• Extensión automática de cobertura a países de Mercosur y países limítrofes. 

• Seguro de Vida para el Tomador: En su primera póliza de seguros en ATM. 

• Beneficios ATM: Descuentos en productos y servicios para la moto. 

• Granizo: hasta el 10% de la suma asegurada con un tope de $60.000. 

• Ajuste automático de suma asegurada hasta 30%. 

• Reposición de moto robada 0km: válido para motos aseguradas desde 0 km 

durante los primeros 6 meses, con certificado de No rodamiento en ATM Seguros, 

únicamente en caso de Robo/Hurto Total de la unidad. 

• Robo y/o hurto sin franquicia. 

• Gastos de Farmacia por reintegro al titular del seguro en caso de lesiones por 

accidente ocurrido con su unidad contra otra unidad con un tope de $20.000.

- 250cc hasta 12 años  + 251cc hasta 17 años

ROBO PREMIUM



Responsabilidad Civil hasta $160.000.000.

Robo y/o Hurto Total e Incendio Total y Parcial. Destrucción Total por Accidente. 

Robo + Daño parcial por Robo Total aparecido + Adicionales BLACK. 

• Servicio de urgencia mecánica o remolque, las 24 horas. 

• Extensión automática de cobertura a países de Mercosur y países limítrofes. 

• Seguro de Vida para el Tomador: En su primera póliza de seguros en ATM. 

• Beneficios ATM: Descuentos en productos y servicios para la moto. 

• Granizo: hasta el 10% de la suma asegurada con un tope de $150.000. 

• Ajuste automático de suma asegurada: al valor de reposición hasta 6 meses de ocurrido 

el siniestro. 

• Reposición de moto robada 0km: válido para motos aseguradas desde 0 km, durante 

los primeros 12 meses, con certificado de No rodamiento en ATM Seguros, únicamente en 

caso de Robo/Hurto Total de la unidad. 

• Robo y/o hurto sin franquicia. 

• Gastos de Farmacia en caso de accidente: por reintegro al titular del seguro en caso de 

lesiones  por cualquier accidente ocurrido con su unidad con un tope de $50.000. 

• Atención exclusiva a clientes BLACK las 24hs los 365 días del año. 

• Honorarios de gestoría en caso de robo, hurto y destrucción total hasta $50.000.- en 

caso que requiera la baja de la unidad. 

MOTOS ALTA GAMA 

VER LISTA.

ROBO PREMIUM BLACK



ROBO PREMIUM BLACK



ROBO PREMIUM BLACK



ROBO PREMIUM BLACK

VEAMOS EL VIDEO



ASISTENCIA Y REMOLQUE



Punto de Venta Digital

Cotizador 24/7 con link y QR

• Ecommerce personalizado para autos y 

motos. 

• El PAS tiene la opción de elegir una 

bonificación comercial. 

• Emisión online con débito automático 

con tarjeta de crédito y CBU.

Portal de Marketing

Impulso Comercial para el PAS​

• Recursos personalizados para 

promocionar el negocio del 

Productor Asesor

HERRAMIENTAS PARA EL PAS



HERRAMIENTAS MKT



SERVICIOS PARA EL PAS

Ejecutivo de cuentas

Por consultas sobre coberturas, emisión, etc:

Por consultas sobre nuevos negocios, apoyo comercial para captar 

Concesionaria o punto de venta relacionado:



MUCHAS 

GRACIAS


